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P I. ANBIETER WINDHAGER

Expansion trotz Krise

Die Windhager GmbH ist erfolgreich mit ihrem Zaun-Programm gestartet. Noch in diesem
Jahr wird das Logistikzentrum in groBem Umfang ausgebaut. Neues gibt es auch beim Son-
nenschutz: Der Hersteller vertreibt inzwischen das Sonnenschutz-Sortiment von Gale Pacific

Limited, Australien.

Expansion steht bei der Firma Wind-
hager eigenen Angaben zufolge ge-
rade jetzt an oberster Stelle. Der System-
anbieter im Bereich Insektenschutz, Gar-
tenzubehdr, Sonnenschutz und Zaunbau
investiert zurzeit nicht unerheblich. In
Kiirze soll beispielsweise der Spatenstich
fiir den Ausbau des Logistikzentrums in
Thalgau, Osterreich erfolgen. In den dor-
tigen Standort werden vier Mio. Euro in-
vestiert. Firmengriinder Johann Wind-
hager: ,Wir finanzieren den Neubau aus
Eigenmittel und sehen gute Chancen, in
der derzeitigen Krise noch stirker zu wer-
den.” Auch in die Produktentwicklung
wird laufend investiert. Das mittlerwei-
le tiber 2.000 Produkte umfassende Sorti-
ment wird stetig weiterentwickelt.

Zaunbau neu im Programm

An dem Standort im saarldndischen
Neunkirchen wurde das Sortiment Zaun-
bau neu entwickelt, und zwar fiir vier Teil-
bereiche: Einstabmatten, Doppelstabmat-
ten, Maschendrahtzaun und Ziergeflechte.
Mattenzaune bieten neben ansprechender
Optik auch ein hohes Maf} an Sicherheit.
Maschendrahtzdune sprechen vor allem
den kostenbewussten Heimwerker an.
Auch grofie Flachen kénnen giinstig ein-

g | Windhager GmbH —
Daten & Fakten

- Systemlieferant in den Segmenten Insekten-
schutz, Gartenzubehér, Sonnenschutz und
Zaunbau

- Europaweite Prisenz mit Vertriebsgesellschaf-
ten in Deutschland, Osterreich, Schweiz, Frank-
reich, Tschechien und Polen

-+ 400 Mitarbeiter

- +50,000 Palettenstellplitze in eigenen Logistik-
zentren in Deutschland (Neunkirchen, Saarland
und Freilassing, Bayern), Osterreich, Frankreich
und der Schweiz
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gezdunt werden. Mittlerweile bieten drei
der Top fanf DIY-Ketten Deutschlands
Windhager Ziune an. ,Wir verzeichnen
in diesem Bereich sehr starke Zuwachsra-
ten. Unsere Kunden bestitigen uns auch
diese Entwicklung in den Markten®, so ein
Unternehmenssprecher. Von Neunkirchen
aus werden die Zaune europaweit ausge-
liefert.

Aus Herstellersicht sind Einstabmatten-
Ziune far den DIY-Markt die optimale
Losung. Sie bieten hochwertige Qualitit
zu glnstigem Preis. Die einfache Monta-
ge ist da ein weiteres schlagkriftiges Ar-
gument. Denn das System besteht aus nur
vier Elementen - Matte, Pfosten, Verbin-
der und Tor. Ein Regalplatz von drei Lauf-
metern reicht aus fiir einen kompeten-
ten Auftritt am POS. Das Farbprogramm
umfasst Moosgriin, Anthrazit und Weil3,
»Auf Anfrage wird jeder Farbwunsch er-
fuillt, heilSt es aus dem Unternehmen.

Marketing-Konzepte Online

und am POS

»Der Kunde stand bei der Entwicklung
des Marketing-Konzepts immer im Vor-
dergrund®, berichtet Karl Schwab, Ge-

Der Verkaufsstander
Einstabmatten — mo-
dularer Baustein des
Regalauftritts.

schaftsleiter Marketing,
»Deshalb haben wir uns
fiir ein Drei-Wege-Kon-
zept entschieden. Onli-
ne — POS - Broschiire.
Wir bedienen dabei die
drei Phasen der Anschaf-
fung® ,erkldrt Schwab
»Planung — Auswahl -
Montage®.

Als Highlight sieht das
Unternehmen ihren Online-Zaunkonfigu-
rator im Internet. Stimmungsbilder ver-
mitteln ein realistisches Bild des geplan-
ten Zauns. Der Zaunplaner kann sowohl
von Endkunden als auch im Verkauf ge-
nutzt werden. Der POS-Auftritt wird von
Regalblenden und Infotafeln gepragt. Alle
Sortimente sind auf modularen Verkaufs-
stindern prisentiert, Schwab; ,Der Vorteil
unserer Verkaufsstinder liegt in der Va-
riabilitidt. Sie sind sowohl freistehend als
auch in der Wand integriert verwendbar.“
Fiir die Konsumenten stehen Broschiiren
mit detaillierten Aufbau-Anleitungen zur
Verfligung.

Europa-Vertrieb des australischen

Sonnenschutz- Marktfiihrers

Seit Januar 2009 vertreibt Windhager
von Neunkirchen aus das Sonnenschutz-
Sortiment von Gale Pacific Ltd. Gale ist
der australische Marktfiihrer im Bereich
Sonnenschutz. Die Produkte zeichnen
sich durch das spezielle Strickgewebe aus.
Sie sind besonders UV-stabil sowie wind-
und wasserdurchldssig. Dadurch kann
eine Lebensdauer bis zu 10 Jahren garan-
tiert werden. |



